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Dywersyfikacja działalności na rzecz rynku pracy 

Cel szkolenia: 

Głównym celem warsztatów jest wyposażenie przedstawicieli organizacji 

pozarządowych (NGO) w kompleksową wiedzę i praktyczne narzędzia niezbędne 

do dywersyfikacji źródeł finansowania oraz efektywnego prowadzenia działań 

fundraisingowych z czterech kluczowych obszarów: darczyńcy indywidualni, 

fundraising biznesowy, granty i dotacje, działalność ekonomiczna. Uczestnicy nauczą 

się jak myśleć o budowaniu stabilności finansowej w NGO, minimalizując ryzyko 

i zwiększając skalę oddziaływania swojej misji. 

Dlaczego warto? 

W dzisiejszym dynamicznym środowisku, poleganie tylko na jednym lub dwóch 

źródłach finansowania jest obarczone dużym ryzykiem. Udział w warsztatach pozwoli 

Twojej organizacji na: 

• Maksymalizację potencjału pozyskiwania środków z różnych sektorów 

(społecznego, biznesowego, publicznego). 

• Uruchomienie myślenia o spójnej i skalowalnej strategii fundraisingowej. 

• Analizę wdrożenia działalności ekonomicznej jako stałego źródła dochodu. 

• Wzmocnienie autonomii i zdolności do długofalowego planowania. 

Warsztaty skupione są wokół analizy i metodyki pozyskiwania środków 

z następujących źródeł: 

• Darczyńcy indywidualni: Budowanie relacji, kampanie masowe (e-mail, social 

media, SMS), rola storytellingu, cykliczne darowizny i programy lojalnościowe. 

• Fundraising biznesowy: Skuteczne partnerstwo z firmami, sponsoring 

projektowy, kampanie pracownicze, wpisywanie się w strategię CSR i ESG. 

• Granty i dotacje: Analiza i wybór odpowiednich programów (krajowych i UE), 

pisanie skutecznych wniosków, budowanie portfolio projektowego. 
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• Działalność ekonomiczna: Wprowadzenie produktów lub usług powiązanych 

z misją, zasady prawne i podatkowe, budowanie modelu biznesowego dla 

organizacji społecznej. 

Dla kogo? 

Warsztaty skierowane są do: 

• Liderów i zarządów organizacji pozarządowych, którzy odpowiadają 

za strategiczny rozwój finansowy. 

• Fundraiserów, koordynatorów projektów i osób bezpośrednio 

odpowiedzialnych za pozyskiwanie środków. 

Szkolenie poprowadzi 

Ilona Pietrzak - Wiceprezes Instytutu Spraw Obywatelskich. Prezes zarządu ESG 

PRO Sp. z o. o. Specjalista ds. ESG i transformacji organizacyjnej. Przedsiębiorca 

społeczny. Zarządza/-ła kilkudziesięcioma projektami na łączną kwotę ponad 80 mln 

zł. Menadżer, przez kilkanaście lat kierownik Ośrodka Wsparcia Ekonomii Społecznej 

prowadzonego przez Instytut Spraw Obywatelskich. Konsultant regionalny 

ds. zamówień publicznych. Doradca biznesowy podmiotów ekonomii społecznej. 

Fundraiser. Trener i doradca. Od 2010 roku związana z sektorem społecznym. 

Specjalizuje się w zarządzaniu projektami, zarządzaniu zespołami oraz pozyskiwaniu 

funduszy. Na co dzień dba o to, by rzeczy się działy. Przedsiębiorca, menadżer, 

społecznik, trener, konsultant. Współzałożycielka Business Care Centre. 

 

Projekt jest dofinansowany z Europejskiego Funduszu Społecznego 

Plus w ramach programu Fundusze Europejskie dla Rozwoju 

Społecznego na lata 2021-2027 
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